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RESUMO 

 

Esta pesquisa buscou identificar os fatores de competitividade que influenciam a 

migração de valor no setor farmacêutico, por meio do desenvolvimento das estratégias de 

criação de valor para os acionistas, as quais se referem à aquisição, negociação e ao 

 X



desenvolvimento de ativos intangíveis nas indústrias farmacêuticas de capital aberto com 

atuação no mercado norte americano. 

A análise aqui efetuada apóia-se nos dados coletados a partir dos relatórios anuais 

disponibilizados por quarenta e cinco empresas. Tais evidências embasaram a construção de 

uma série histórica (de 1998 a 2007), na qual relacionamos a evolução das vendas ao 

coeficiente de valor das empresas. Isso permitiu identificar e comparar os fatores de 

competitividade presentes nos negócios de melhor e pior avaliação. 

Assim, os resultados preliminares obtidos em nossa investigação, atestam que, apesar  

do setor farmacêutico em geral apresentar altos índices de crescimento e lucratividade, as 

empresas mais bem avaliadas, foram as que apresentaram estratégias de criação de valor para 

os acionistas, relacionadas, principalmente aos chamados ativos intelectuais ou intangíveis. 

 

Palavras-chave: Indústria Farmacêutica, valor (migração e criação), mercado norte-americano, 

ativos intelectuais, ativos intangíveis. 

 

 

 

 

 

ABSTRACT 

             

This study examines the factors that influence profitability in the Pharmaceutical 

sector through the developing of strategies directed at stakeholders. Such strategies include 
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the acquisition, negotiation and development of intangible assets in the farmaceutical 

industries of the US market. 

This longitudinal analysis is based on data collected from the annual reports of forty 

five companies, from 1998 to 2007. The goal was to examine the relationship between sales 

and the companie's value coeficient. 

Prelimiary results show that, despite the fact that the pharmaceutical sector presented 

high levels of growth and profit, the ones considered "top" companies were those that 

provided their stakeholders with intangible benefits. 

 

Keywords: Pharmaceutical industry, profit exchange/creation, US market, intangible benefits, 

intelectual benefits. 
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